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H W hrendlallelvon!der!Kriselsprechen,'kann!sich!der!On-
line-Handel! auch! 2009! wieder! "ber! einen! deutlichen! Zu-
wachsl!freuen.!Laut!Umfrage!des!Bundesverbandes!des!Deut-
schen! Versandhandels! werden! die! Online-Eink ufe! dieses!
Jahr!15!Prozent!"ber!dem!Vorjahresniveau!liegen.!Den!gr#0-
ten!Anteillhaben!dabei!K ufelaus!den!Bereichen!Bekleidung,!
Textilien'und!Schuhe,!gefolgt'von!B"chern,!CDs,!DVDs!sowie!
Unterhaltungselektronik.!

Damit!H ndlerlneben!hohen!Ums tzenlaberlauch'ent-
sprechende! Gewinne! erwirtschaften,! ist! der! Wareneinkauf!
einer! der! wichtigsten! Faktoren.! Aus! diesem! Grund! be-
sch ftigt!sich!Auktionsideen!auch!in!diesem!Jahr!wieder!mit!
Deutschlands! GroGhandels-Marktpl tzen.! Eine! Vielzahl! an!
Herstellern,!Importeuren!und!Grodh ndlern!bieten!hierlihre!
Waren!f'rigewerbliche!H ndlerlan.!Auch!Sonderposten,!Rest-
posten! und! Produktions"bersch"sse! werden! so! auf! Deut-
schlands!B2B-Marktpl tzen!lgehandelt.'Beste!Chancen,!Preise!
zulvergleichen,!mit! Anbietern!in! Kontakt! zu' kommen! oder!
aberlauch!neue!Trends!schneller!zulerkennen.!Ab!Seite! 7!er-
halten!Sie!eine!genaue! Auflistung!der!Besten!am!Markt,!er-
fahren,! welche! Vorteile! und! Nachteile! Internet-GroGhan-
delsmarktpl tze!mit!sich!bringenlundiwie!Sie!sichvorlschwar-
zen!Schafen!sch"tzenk#nnen.

Dar"ber! hinaus! besch ftigen! wirl uns!in! dieser! Aus-
gabe!mit!dem!Verkauflvon!Produkten!der!eBay-Kategorie!TV,!
Video! &!Elektronik.! Sie!erfahren,!welche!Waren!hier!beson-
ders!gefragt!sind!und!erhalten!eine!entsprechende!Lieferan-
tenlistelf'rldenleigenenWareneinkauf.!

Ab!Seitel22!stellen!wirllhnen!zudem!zweilfaszinierende!
Internet-Gesch ftsideen!und!deren!Gr'nder!ausf"hrlich!vor!
undlin!der!Rubrik!*Steuer!&!Rechtd!(S.137)!erkl rt!lhnen!unser!
neuer! Autor,! Rechtsanwalt! Christian!Welkenbach,! ob! Alige-
meine! Gesch ftsbedingungen! im! Onlinehandel! zwingend!
erforderlich!sind.!
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senden! Kundenkreis! auch! per! Ka-

talog-Mailorder,! Telefonbestellung!

oder! Online-Shop! zur! Verf'gung.! Je!

nach! individueller! Ausrichtung! und!

Strategie! eines! Handelsunterneh-

menslistleinelindividuelle!Softwareler-

forderlich,! um! alle! wesentlichen! Ge-

sch ftsprozesse! zu! steuern! und! den!

Verkauf! zu! optimieren.!W hrend! das!

klassische! Ladengesch ft! meist! mit!

einem! einfachen! Kassensystem! zu-

recht! kommt,! gehen! die! Anforde-

rungen!an! moderne! Programme,! die!

Mailorder-,! Callcenter-! oder! Webbestellungen! abwickeln! k#nnen! bei! weitem!
hier"ber!hinaus.!Kunden!der!logic-base!GmbH!brauchen!sich!dabei!nicht!zwischen!
den! verschiedenen! Vertriebskan len,! Absatzstrategien! und! Marktzug ngen! zu!
entscheiden:! 4SELLERS,! konsequent! modular! aufgebaut,! beherrscht! s mtliche!
Disziplinen! des! modernen! Handels! und!ist! von! daher! der! Universalist! unter! den!
Abwicklungsprogrammen.! Ob! Verk ufe! am! Tresen,! Bestellungen! per! Callcenter,!
Auftr ge!"ber!beliebig!viele! Online-Shops! oder! Transaktionen!"ber!eBay,! Amazon!
und! Co:! 4SELLERS! integriert! alle! Verkaufsaktivit ten! in! nur! ein! System! und! un-
terst"tzt! Handelsunternehmen! in! Bezug! auf! s mtliche! Transaktionen,! Anforde-
rungen! und! selbst! im! Hinblick! auf! ein! musterg"ltiges! Marketing.! Individuelle!
Shopsysteme,! Ber"cksichtigung! von! Online-Auktionsh usern,! Marktpl tzen! und!
Produktb#rsen,! Waren-! und! Lagerwirtschaft,! aktive! Bestandsverwaltung,! Rech-
nungswesen,! Zahlungsabwicklung,! Integration! von! Frachtdienstleistern,! auto-
matisierte! Produkteinstellung! in! den! Preisportalen,! umfassende! Analyse! und!
aussagekr ftige! Auswertungen! auf! Knopfdruck:! All! dies! sind! f'r! 4SELLERS! keine!
Probleme,! sondern! lediglich! Bestandteile! der! t glichen! Herausforderungen! mit!
denenlsich!diellogic-base!GmbH!seitlrund!zehnlJahrenlbesch ftigt.\Bereits!100indivi-
duelle! Projekte,! hierunter! viele! namhafte! Online-Auftritte! erfolgreicher! Handels-
unternehmen,'konnten!seit'dem!Marktgang!von!4SELLERS!im!Jahre!2001!erfolgreich!
absolviert!werden.!2006!erhielt!das!Unternehmen!die!eBay-Auszeichnung!*Bestes!
Warenwirtschaftssystema.! 4SELLERS! basiert! auf! dem! Warenwirtschaftssystem!
1sage! Office! Line? der! sage! Software! GmbH.! Die! fruchtbare! Partnerschaft! beider!
Unternehmen!bildet!f'rldie!Kunden!der!logic-base! GmbH!ein!Plus!an!Investitions-!
und!Zukunftssicherheit.!Den!drei!Gesch ftsf"hrern!der!logic-base! GmbH!Christian!
Meier,! Peter! Voigt! und! Andreas! Schober! ist! es! seit! der! Unternehmensgr'ndung!
gelungen,!das!Engagement!und!die!Kompetenz!eines!Teams!aus!"ber!40!Mitarbei-
tern!zulb"ndelnlund!soleinelder!f"hrenden!Positionenlunter'Deutschlands!Software-

entwicklernlf'riden!Handelleinzunehmen. e

Auktionsi



Individualit$t!steht!im!Vordergrund:!Madgefertigte! Abwicklungssoftware!und!
umfassender!Support

Allein!eine! Auflistung!der!inl4SELLERS!verf"gbaren!Funktionen,!Module!und!
Featureslistlin!der!Lage,!jeden!Skeptiker!'von!der!Leistungsf higkeit!des!Programms!
zu!"berzeugen.!Der'gro(ie!Erfolg!derllogic-base!GmbH!basiert!allerdings!nichtlalleine! I———

auflden!technischen!Daten!der!vertriebenen!Systeme.!Anstatt!mit!einer!standardi- = o siv 4 3 OOO o
sierten! Softwarel#sung!zu!arbeiten,!denkt!und! arbeitet!das! Unternehmen!in!kom- Auitionidsan ’
Kunden Bonus

plexen! Projekten,! die! gemeinsam! mit! den! jeweiligen! Kunden! sorgf Itig! realisiert!
werden.!Am!Anfang!steht!hierbei!grunds tzlich!die!l Analyseldes!konkreten!Bedarfs.! O P o
Die! Mitarbeiter! der!logic-base! GmbH!schauen!sich! hierzu! die! Anforderungen,!die! = 4sellersientscheiden lerhaltentdrei!
Gesch ftsprozesse!und!die!Gegebenheiten!inlden!Zielunternehmen!sehr!genaulan! = 4sellers-Clients!im!Gesamtwert!von!
und! entwickeln! anhand! der! Analyseergebnisse! eine! individuelle! Strategie! zur! | 3.000,-IEUR!gratis!dazu.
Erstellung!einer!Software,!diels mtlichen!Kundenanforderungenlinlvollem!Umfang!
gerecht!wird.'Hierbeilarbeitet!das!Unternehmen!sowohl!f"rlEin-Mann-Betriebe!als!
auch!f'r'Grolunternehmen!mit!bis! zu! 100! Mitarbeitern.! Der! Entwicklungsprozess!

beinhaltet! nicht! nur! die! Erstellung! individueller! Programmbestandteile! und! die!

kunstvolle! Kombination! von! Modulen! sondern! unterzieht! auch! die! vorhandene!
Hardware!einer!genauen!Pr*fung.!Nurlwenn!diese!den! Anforderungen!entspricht,!

kann!das!fertige! System! erfolgreich! und!im! Interesse! des! H ndlers! arbeiten.! Der!
umfassende!Service!der!logic-base!GmbH!endet!dabei!nicht!mit!der!Installation!des!
neuen!Systems.!Auchlim!llaufenden!Betrieb!stehen!die!Fachleute!rund'um!die!Uhr!zur!

Verf"gung! und! l#sen! kleine! und! groGe! Probleme!im! Arbeitsalltag! mit! viell Kom-
petenz!und!Erfahrung.!'Zu!der'Kundenbetreuung!nach!Programminstallation!geh#rt!

auch!die!qualifizierte! Schulung!der!Mitarbeiter!aufldem!neuen!System,!lum!sicher-
zustellen,!dass'4SELLERS!mit'gr#0tm#glicher!Performance'betriebeniwerdenkann.

Lohnende!lnvestition!oder!Overperformance:!F r'wen!lohnt!sichl4SELLERS
ASELLERS!ist!ganz!sicher!nicht! die! preiswerte! Alltagsl#sung! f'r' den! durch-
schnittlichen! Online-H ndler.! Eine! Investition! im! f'nfstelligen! Bereich! will! gut!
durchdacht! sein! und! macht! nur! dann! Sinn,! wenn! Einsparungen! durch! Auto-
matisierung!undWachstum!durch!zus tzlicheNerk ufeldie!Anschaffungskosten!des!
Systemslinnerhalbleines!"berschaubaren!Zeitraums!refinanzieren.!Der!H ndler,!der!
"berwiegend!aufleBay!verkauft!und!zus tzlich!einige!landere!Marktpl tze!bedient,!
findetlunter!den!zahlreichen!Angebotenlam!Marktwesentlichlpreiswertere!Systeme.!

Werlallerdings!konsequent!unterschiedliche!Vertriebskan le!bearbeitet,!'wer!
neben!dem!Online-Gesch ft'lauch!Bestellungen!per! Callcenter! oder!Mailorder!und!
Verk ufelin!eigenen!Ladengesch ften!abwickelt,!der!sollte! sich!mit!4SELLERS!aus-
einander! setzen!und! "ber! eine! Anschaffung! des! leistungsf higen! Systems! nach-
denken.'m m
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